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Course: 
Advance Business Negotiation Skills 
การพัฒนาทักษะการเจรจาตอรองระดับสูงเพื่อความสําเร็จในอาชีพ 

 
Course ID: BN010024 
Duration: 2 Days (9:00 – 16:00) 
Instructor: - 
 
หลักการและเหตุผล: 
ผูนําที่ประสบความสําเร็จยอมจะตองมีทักษะการเจรจาตอรองที่ดี  ถึงแมวาคนสวนใหญจะมีประสบการณในการเจรจาตอรอง
ทั้งในชีวิตการทํางานและชีวิตประจําวัน   แตพวกเขาก็ยังไมสามารถที่จะเจรจาตอรองกับคนอื่นๆ  ไดอยางมีประสิทธิภาพ 
หลักสูตรนี้จึงไดรับการออกแบบมาเพื่อการพัฒนาทักษะของผูนําและผูจัดการที่มีประสบการณในการเจรจาตอรองมาแลว แต
ตองการที่จะตอยอดและสรางความสําเร็จจากการเจรจาตอรองสูงสุด โดยหลักสูตรนี้จะใชเวลา 2 วัน โดยเริ่มจากการทบทวน
ทฤษฏีพ้ืนฐานและแนวคิดดานการเจรจาตอรองกอน จากนั้นจึงหันไปศึกษาถึงสถานการณการเจรจาตอรองที่พบเจอในชีวิตจริง 
รวมถึงการใชบทบาทสมมติในการสาธิตใหเห็นถึงการแกไขปญหาในสถานการณจริงไดในที่สุด 
 
ประโยชนทีไ่ดรับ: 

• เขาใจแนวคิดและทฤษฏีที่เกี่ยวกบัการเจรจาตอรอง 

• สามารถนาํประสบการณจริงมาใชในการฝกฝนเพื่อการพัฒนาอยางแทจริง 

• เพิ่มจุดแข็งและลดจุดออนในทักษะการเจรจาตอรองผานการฝกภาคปฏิบัต ิ

• แลกเปลี่ยนประสบการณการเจรจาตอรองรูปแบบตางๆ รวมถึงเรียนรูความแตกตางของการเจรจาตอรองแตละรูปแบบ เพื่อ
นํามาใชในการทํางานจริง 

• เตรียมพรอมสําหรับการรับมือกบัสถานการณการเจรจาตอรองที่แตกตางกัน 
 
หัวขอการบรรยาย: 

• ทักษะการเจรจาตอรองทางธุรกิจ 

• เคล็ดลับของการเจรจาตอรอง 

• ประเภทของความลมเหลวในการเจรจาตอรอง 

• การเตรียมตัวเพื่อการเจรจาตอรองอยางมีประสิทธิผล 

• ทฤษฏีการแบงพาย (Pie slicing strategies) 

• การเพิ่มสวนของพาย : กลยุทธ ชนะ-ชนะ (Win-Win strategies) 

• สไตลของการเจรจาตอรอง 

• เทคนิคและจริยธรรมของการเจรจาตอรอง 

• การเลนบทบาทสมมติ (Role Play) : อภิปรายโดยใชสถานการณที่พบจริง 
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เหมาะสําหรับ: 

• ผูบริหาร ผูจัดการระดับกลาง และระดับสูง รวมถึงบุคคลทั่วไปที่ตองการพัฒนาทกัษะการเจรจาตอรองเพื่อนําไปใชในการ
ทํางานในระดับสูงและมีความเปนมืออาชีพมากยิง่ขึ้น 

 

Why Boston Network? 
 

• World Class Curriculum - our course curriculums incorporate best-in-business thinking and 
practices and are designed for all organizational levels.   

• Renowned Trainers - all our seminars, conferences are led by senior executives, managers, 
authors, educators, consultants, even CEOs. They’re not only skilled speakers, but top 
business practitioners who have been in the trenches 

• Satisfaction Guarantee - we are totally focused on customer satisfaction. Our 100% 
customer satisfaction guarantee is the factor that will distinct us from others.   

• Experienced Training Specialist - with more than five years of experiences, we bring in 
latest business know-how, world-class cutting edge management knowledge, and valuable 
insights to Thai society. We held over 200 seminar events each year with more than 10,000 
executive participants countrywide.  

 
 
 

100% Satisfaction Guarantee 
After attending Boston Network seminar or event, if you are not fully satisfied that we 
have delivered everything promised. Simply notify the seminar administrator by the lunch 
break and we will refund the entire registration fee. 


